
Innovación y 
calidad sobre 
ruedas
Fundada en 1997 por Herminio Martínez, Slind Parts 
S.A. ha evolucionado desde su enfoque inicial en el 
sector de las carretillas elevadoras hasta consolidarse 
como un referente en el suministro de ruedas indus-
triales de alta calidad para diversos sectores.  Ubicada 
en Madrid, la empresa se distingue por su compro-
miso con la innovación, la excelencia técnica y la 
satisfacción del cliente. Cuenta con unas instalacio-
nes de 1500 m2 y da trabajo a nueve personas.
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SLIND PARTS EN CIFRAS

Fundada en
1997

1 delegación
+1.500 m2

9
empleados

+2.000.000 €
facturación

Desde su creación, Slind Parts ha mantenido una 
estrecha colaboración con Räder-Vogel, uno de los 
principales fabricantes mundiales de ruedas y rodillos 
de Vulkollan®. Esta alianza ha permitido a la empresa 
ofrecer soluciones a medida que cumplen con los más 
altos estándares de calidad y rendimiento.

La participación de Slind Parts en eventos como la 
feria Logistics & Automation 2024 celebrada en 
IFEMA (Madrid), además de su patrocinio a la aso-
ciación nacional AECE que aglutina a la mayor parte 
de las empresas comercializadoras y alquiladoras de 

compromiso con la visibilidad y el liderazgo en el 
sector.

Ruedas industriales

Slind Parts ofrece una amplia gama de ruedas 
industriales, incluyendo modelos estándar y persona-
lizados. Su especialización abarca desde ruedas para 
carretillas elevadoras hasta soluciones para sistemas 
de transporte, automatización y maquinaria pesada. 

La empresa se distingue por su capacidad para diseñar 
y fabricar ruedas a medida, adaptándose a las exigen-
cias técnicas y operativas de cada cliente. 

Distribuyen ruedas y rodillos transportadores de 
Pevolon®, Pevothan® y Pevolastic®, fabricadas con 
modernas máquinas de moldeo por inyección total-
mente automatizadas.

Ruedas superelásticas

Las ruedas superelásticas, también conocidas como de 
goma maciza, son ampliamente utilizadas en maqui-
naria de exterior debido a su versatilidad y resistencia. 
Slind Parts ofrece estas ruedas en diversas calidades, 
desde gama de entrada hasta premium. El asesora-
miento forma parte de su core business.

®

® es un poliuretano de alta resistencia desa-
rrollado por Räder-Vogel, utilizado en la 
fabricación de ruedas industriales. Slind Parts ha 
implementado este material en proyectos 
innovadores, destacando su durabilidad y 
rendimiento en aplicaciones exigentes. 
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Slind Parts

TRAYECTORIA Y EVOLUCIÓN

PRODUCTOS Y SOLUCIONES

El asesoramiento forma 
parte del core business de 
Slind Parts
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Entrevista a
ROBERTO MARTÍNEZ

Director de compras, segunda generación e 
hijo de Herminio  y Carmen Serrano

¿Cuáles son las principales líneas de negocio?

Las principales líneas de negocio son el recambio de la 
carretilla elevadora, el accesorio y la rueda.

¿Principales clientes a los que se dirige?

Nuestra empresa se dirige a sectores muy diversos, 
todos los que pueda necesitar una rueda son poten-
cialmente nuestros clientes. Desde un teatro, por 
ejemplo, hasta parque de atracciones pasando lógi-
camente por el sector logístico y de manutención, el 
sector de automoción étc, étc. 

¿Por qué deberían comprar a Slind Parts los 
asociados de la Central?

Pues yo creo sobre todo por el gran servicio que 
ofrecemos. Tenemos un personal comprometido y 
motivado capaz de adaptarse a cualquier necesidad 

que tenga nuestro cliente. También, por supuesto, por 
la calidad de nuestro producto, el cual consideramos 
que es único en el mundo. Muchas empresas presu-
men de ofrecer calidad a sus clientes y sin embargo 
caen en la contradicción de equipar sus máquinas con 
ruedas de segunda o tercera clase. No tiene sentido. 

Nuestro proveedor tiene la mayor producción de 
Vulkollan® y poliuretano del mundo. Trabaja con las 
herramientas más sensibles que existen: la mano y 
el ojo humanos. Aunque la mayoría de los pasos de 
sus procesos están automatizados, algunos materia-
les y tamaños de rueda sólo pueden llevarse a cabo 
mediante fundición manual tal y como se fabrican no 
pocos artículos de lujo, y el lujo siempre tiene un pre-
cio. Buscamos la perfección en todo lo que hacemos.

¿Un deseo?

Yo creo que al igual que mi padre sería intentar llegar 
a más y más clientes. Que comparen nuestro producto 
con los de la competencia y que puedan compro-
bar con sus propias manos la calidad que 
podemos ofrecerles. ¿Te imaginas un Por che o un 
Maserati calzando unas ruedas de todo a cien…? 
¡Qué locura!

"Buscamos la perfección en 
todo lo que hacemos"

Pág.  61

 IMAGINE Nº26 | PROVEEDORES

Slind Parts

Entrevista a
HERMINIO MARTÍNEZ
Fundador de Slind Parts

¿Principales clientes a los que se dirige?

Estamos presentes en diversos sectores, desde el 
mundo de la aeronáutica, hasta la automoción 
pasando por las carretillas elevadoras, sector en el que 
me formé.

¿Por qué deberían comprar a Slind Parts los 
asociados de la Central?

Bueno, no sé si comprarnos, pero por lo menos com-
parar con la competencia. Tenemos un producto de 

primerísima calidad que es lo mejor que hay ahora 
mismo en el mercado. La calidad hay que valorarla 
por encima de todo. 

Todas las ruedas tienen algo en común: son redondas. 
Sin embargo, cada ámbito de aplicación tiene unos 
requisitos especí�cos en cuanto a tamaño, materiales y 
capacidad de carga. Desde 1946 en Räder-Vogel desa-
rrollan ruedas que satisfacen las crecientes exigencias 
del mercado. Desde artículos individuales especí�cos 
para el cliente hasta grandes lotes estandarizados. 
Para su uso en carretillas industriales, tecnología de 
extracción, tecnología de almacenamiento o en la 
industria, el comercio y la artesanía. Nosotros somos 
sus representantes en España. Vendemos calidad 
made in Germany.

Como vosotros y muchos de vuestros asociados 
somos una empresa familiar. Entre iguales debemos 
apoyarnos.

"Como vosotros y muchos de 
vuestros asociados somos una 
empresa familiar"

¿Cómo empezó la relación con Ática?

Nosotros conocíamos a Luis Manuel de Sancha. 
Fue  mío hace muchísimos años y él 
fue el que nos animó a entrar en la Central. 

¿Un deseo?

Llegar a más clientes. Yo creo que es el mejor pro-
ducto del mercado. Eso se nota en el precio también. 
Pero cuando la gente lo prueba se da cuenta de que es 
mejor gastarse un poco más y que sea bueno, que lo 
bonito y barato. 


